
Biogenetik/ Medizin 

Impfstoff-Rennen heizt sich auf. 

Das weltweite Impfstoffrennen hat einen Meilenstein über-

schritten: Moderna trat in die dritte Phase der klinischen 

Studien ein, und Johnson & Johnson (JNJ) begann die 
erste Phase für seinen Kandidaten. 

Weltweit sind andere Kandidaten weiter fortgeschritten, 

darunter Chinas Kandidaten mit Sinopharm und CanSi-

no sowie Grossbritannien mit dem Impfstoff der Universi-

tät Oxford - in Partnerschaft mit AstraZeneca (AZN). 

 

Moderna (NYSE: MRNA) 

Die Moderna-Studie wurde durch eine neue Runde von 
472 Millionen US-Dollar an Bundesmitteln unterstützt, um 
die 100-Mikrogramm-Zweifachimpfstoffdosis an 30.000 
Teilnehmern zu testen. CEO Stéphane Bancel sagte, das Un-
ternehmen habe bereits im April, vor der zusätzlichen Fi-
nanzierung, eine Phase III mit 10.000 Personen in Erwä-
gung gezogen. 

Gegenwärtig beläuft sich die Unterstützung für Moderna 
auf fast 1 Milliarde Dollar .  

Das Unternehmen plant, den Preis für den Impfstoff auf 50 
bis 60 Dollar pro Dosis festzulegen, mindestens 11 Dollar 

mehr als bei einem anderen Impfstoff von Pfizer Inc. und 

BioNTech. 

 

Unverhofft kommt oft… 

Besonders im Bereich der Bio-
technik-Aktien. Ihr Kurs liegt oft 
weit unter dem Radar der Inves-
toren, auch die Anzahl der ge-
handelten Stücke ist vergleichs-
weise niedrig und die Häufigkeit 
ebenso. Ideale Werte, um uni-
intern an Studiosi ausgegeben zu 
werden, die damit das nächste 
Semester finanzieren. 

Verona Pharma ist ein bi-
opharmazeutisches Unterneh-
men, das sich auf die Entwick-
lung und Vermarktung innovati-
ver Therapien für die Behand-
lung von Atemwegserkrankun-
gen mit erheblichem ungedeck-
tem medizinischem Bedarf kon-
zentriert.  
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  Mindestens 2-mal jedes Monat 
ist solch ein „kleiner“ Wert in 
Sicht, der plötzlich von sich re-
den macht. Dann springen die 
Profis für ein paar Wochen, oft 
nur Tage, drauf und machen 
Kasse, ehe die (überbewertete) 
Aktie langsam wieder zu-
rückfällt. Hier  kann man in 
beiden Richtungen mitverdie-
nen. Vorausgesetzt, das shorten 
ist nicht, wie leider so oft, ver-
boten. Aber auch eine Richtung 
reicht oft für einen satten Ge-
winn aus. 

Multimillionär werden Sie da-
mit zwar leider nicht, weil sol-
che Märkte zu klein und meist 
unbedeutend sind, aber zur 
Aufbesserung Ihres bestehen-
den Depots eignen sie sich alle-
mal. 

Erinnern Sie sich? - Allein in 
den vergangenen 18 Monaten 
haben wir Ihnen 14 solcher 
Schnäppchen empfohlen. Kei-
nes davon lag in ihrer Perfor-
mance unter 15% innerhalb 
kürzester Zeit (1-3 Monate). Es 
lohnt sich also, zumal der Ein-
stiegspreis meist bei 2-5$ je 
share liegt. 

Zum Beispiel: 

Thermogenesis 

Holdings, Inc., 

(NASDAQ: THMO) 

ein Marktführer im Bereich 
der automatisierten Zell-
v e r a r b e i t u n g s w e r k z e u g e 
und -dienstleistungen im 
Bereich der Zell- und Gen-
therapie, gab kürzlich be-
kannt, dass Corning Life 
Sciences gemäß seiner be-
stehenden, exklusiven glo-
balen Vertriebsvereinba-

Rekordhalter bleibt jedoch Novavax, das zusätzlich zu 
den 60 Millionen Dollar vom Verteidigungsministerium 
1,6 Milliarden Dollar erhielt. 

 

Novavax (NYSE: NVAX) 

Welche Firma das Rennen machen wird, ist zwar noch un-
gewiß, angesichts des gigantischen weltweiten Bedarfs 
aber fast unwichtig. Diesmal ist wahrhaft genug für alle 
da. Der Traum eines jeden „Marketinglers“ wird wahr.  

Der Bedarf an einem Impfstoff wird die Bemühungen der 
Weltwirtschaft weiterhin diktieren, da vor allem die Ent-
wicklungsländer mit dem Ausbruch der Seuche zu kämpfen 
haben. Der Bedarf an Milliarden von Dosen und Ampullen 
- einschließlich der Herstellung, des Transports und der 
Lieferung - sind allesamt gewaltige (logistische) Probleme 
für Unternehmen, die sich dieser Herausforderung stellen.  

 

Ein Bonanza-Markt liegt vor uns. 

Erste, erfolgversprechende (und wirksame) Medikamente 
stehen bereits in Phase I, II, bzw. III der Erprobung.  

Wer hier rechtzeitig investiert, kann unermesslich reich 
werden. Bei vergleichsweise geringem Aufwand und mit an 
Garantie grenzender Sicherheit.  

Abgesehen vom kurzfristigen, unübersehbaren Bedarf: Ein 
Produkt, das jeder wirklich braucht. 

 

Darüber hinaus besteht (nicht nur) in den USA nach wie 
vor ein Mangel an notwendiger Ausrüstung, darunter per-
sönliche Schutzausrüstung, Testmaterial sowie Haushalts-
gegenstände wie Desinfektionsmittel, Wischtücher und 
Handdesinfektionsmittel. 

 

Novavax 



 Page | 3 

 

  rung mit der Life Sciences 
Division von Corning Incor-
p o r a t ed  f ür  s e i ne  X -
S ERIES® -Prod ukt e nun 
mit dem Vertrieb der X-
SERIES-Zellverarbeitungs-
plattform unter der Marke 
Corning® begonnen hat. 

Die X-SERIES-Systeme lie-
fern eine schnelle, sterile, 
automatisierte und damit 
effiziente Verarbeitung von 
menschlichem Blut und 
Blutprodukten zur Gewin-
nung gereinigter Populatio-
nen von Immunzellen für 
den Einsatz in zell- und 
gentherapeutischen Anwen-
dungen und sind bei Corn-

ing (NYSE: GLW) und sei-
nen Vertriebspartnern er-
hältlich. 

Kurs (28.7.20): $4.66 

Kurs (15.5.20): $11.00 

Rating: sold 

Profit: 136.05% 
 

Dies ist nur eines von vie-
len (14) Beispielen der 
jüngsten Vergangenheit . 
Um solche Gewinne reali-
sieren zu können, bedarf es 
Erfahrung, Geduld, schnel-
les scanning der 5000 in 
Frage kommenden Titel 
und vor allem: Schnelles 
reagieren. Sonst hilft ihnen 
ih r  S up er -Tr ad ing–Pr o -
gramm nur dabei, zuzuse-
hen, was Ihr Gewinn gewe-
s e n  w ä r e .  S t i c h w o r t : 
„margin down“. Sonst kom-
men Sie aus einem engen 
Markt nämlich nicht mehr 
rechtzeitig heraus, um die 
genannten Gewinne auch 
mitzunehmen. 

Dazu brauchen Sie uns.  

Das sei an dieser Stelle 
(auch einmal) gesagt. 

Versuchen Sie es!  

No risk, no fun! 
 

Clorox (NYSE: CLX) 

ist ein typischer, solider Nebenwert: Unspektakulär wie 
Klopapier, aber dennoch täglich verwendet: 

The Clorox Company produziert und vermarktet weltweit 
Produkte für Verbraucher und Fachleute. Sie ist in vier 
Segmenten tätig: Reinigung, Haushalt, Lifestyle und Inter-
national. Das Unternehmen bietet Waschmittelzusätze, 
einschließlich Bleichmittel unter der Marke Clorox sowie 
Clorox 2 Fleckenbekämpfungsmittel und Farbverstärker,  

Haushaltspflegeprodukte hauptsächlich unter den Marken 
Clorox, Formula 409, Liquid-Plumr, Pine-Sol, S.O.S. und 
Tilex, natürlich abgeleitete Produkte unter der Marke 
Green Works sowie professionelle Reinigungs-, Desinfek-
tions- und Lebensmittelserviceprodukte unter den Marken 
CloroxPro, Dispatch, Clorox Healthcare, Hidden Valley 
und KC Masterpiece an.  

Darüber hinaus bietet das Unternehmen Holzkohleproduk-
te unter den Marken Kingsford und Match Light, Beutel, 
Verpackungen und Behälter unter der Marke Glad, Katzen-
streuprodukte unter den Marken Fresh Step, Scoop Away 
und Ever Clean sowie Produkte für die Verdauungsgesund-
heit unter der Marke RenewLife an, ebenso Dressings und 
Saucen, vor allem unter den Marken Hidden Valley, KC 
Masterpiece, Kingsford und Soy Vay, Wasserfiltersysteme 
und -filter unter der Marke Brita, natürliche Körperpflege-
produkte unter der Marke Burt's Bees und Nahrungsergän-
zungsmittel unter den Marken Rainbow Light, Natural Vi-
tality und Neocell an.  
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  Daß wir solche Strategien 
nicht von vorneherein öf-
fentlich platzieren, versteht 
sich von selbst.  

Aber wir hoffen, Ihnen da-
mit bewiesen zu haben, daß 
das alles weder Zufall noch 
Zauberei ist, sondern auf 
jahrzehntelangen Erfahrun-
gen beruht, für die man 
mehr braucht als schnelle 
Computerzugänge und (oft) 
dubioser „heißer Tips“, an 
denen man sich nur die 
Finger  verb rennt  und, 
schlimmer noch, hinterher 
als der Geprellte dasteht 
und zum finanziellen Scha-
den auch noch Spott statt 
Ruhm erntet, stimmt‘s?  

Schauen Sie also auf Ihren 
Kontoauszug und freuen Sie 
sich mit uns darüber, daß 
wir der gierigen Meute wie-
der ‘mal ein Schnippchen 
geschlagen haben. Ohne 
viel Aufwand und ohne all-
zu gierig zu werden.  

Apropos gierig:  Unsere 
Konditionen für eine Zu-
s a m m e n a r b e i t  g e l t e n 
s e lb s t v er s t ä nd l ic h  a uc h 
hier: 8% von Ihrem Gewinn 
verbuchen wir für unsere 
Mühen. Und die haben Sie 
allein schon an den Steuern 
gespart, wie Sie selbst si-
cher schon nachgerechnet 
haben. 

Wie sagte schon Warren 
Bufett, erfolgreichster In-
vestor der Gegenwart: 

„Wenn ich einen Computer 

brauche, um nachzurech-

nen, ob und wieviel ich bei 

einem Geschäft verdiene, 

mache ich es nicht.“ 

 

In diesem Sinne 

Ihre 

AMPEX HOLDING CORP. 

Und damit nicht genug: Ebenso vermarktet sie ihre 
Produkte unter den Marken PinoLuz, Ayudin, Limpido, 
Clorinda, Poett, Mistolin, Lestoil, Bon Bril, Agua Jane und 
Chux. Das Unternehmen verkauft seine Produkte in erster 
Linie über Masseneinzelhändler, Lebensmittelgeschäfte, 
Lagerclubs, Dollar-Stores, Heimwerkermärkte, E -
Commerce-Kanäle von Drittanbietern und eigenen Un-
ternehmen, Militärläden und Distributoren sowie über ein 
Direktverkaufsteam und Distributoren von medizinischem 
Bedarf.  

Die Clorox Company wurde 1913 gegründet und hat ihren 
Hauptsitz in Oakland, Kalifornien. 
 

American Water Works 

(NYSE: AWK) 

Die American Water Works Company, Inc . erbringt 
über ihre Tochtergesellschaften Wasser- und Abwasser-
services in den USA und Kanada an. Es bietet rund 1.700 

Gemeinden in 16 Bundesstaaten Wasser- und Abwasser-
services für ihre ca. 3,4 Millionen Kunden.  

Nahezu unbemerkt von der Öffentlichkeit, machte das Un-

ternehmen in 10 Jahren 575.07% Gewinn/ Aktie , 
ohne großes Geschrei an der Börse.  

Es bietet auch Wasser- und Abwasserdienstleistungen für 
verschiedene militärische Anlagen; und maßgeschneiderte 
Wassertransferdienste für (derzeit allerdings weitgehend 
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  Zum Schluß noch ein 
“heisser” Tipp, falls Sie ein 
paar $$$ übrig haben: 

Immuron Inc. 

(NASDAQ: IMRN). 

ein australisches Unterneh-
men, ist für (noch) $2.50 zu 
haben. Keine große Investi-
tion, bedenkt man deren 
Potential.  

Der Verwaltungsrat hat be-
schlossen, einen Pool von 9 
Millionen nicht notierter 
Optionen (225.000 Ameri-
can Depository Securities 
("ADS") auszugeben, die 
unter den Verwaltungsrats-
mitgliedern aufgeteilt wer-
den sollen.  

Dies wird der Zustimmung 
der Aktionäre unterliegen. 
Der vorgeschlagene Aus-
übungspreis solcher Optio-
nen wird AUD$0,12* (pro 
Option berechnet als0 145% 
des oben genannten 5-Tage
-VWAP) betragen.  

Solche Optionen können 
innerhalb von 48 Monaten 
nach dem Datum ihrer Aus-
gabe ausgeübt werden. 

„Ein Schelm, der Schlechtes 
dabei denkt.“  

Oder: 

„An der Quelle saß der Kna-
be…“ 

Wer will es ihm verübeln, 
s e l b s t  e i n e n  k r ä f t i g e n 
Schluck davon zu nehmen, 
oder? 

IMRN 

unbeliebte) Schiefererdgas-Explorations- und Produkti-
onsunternehmen. (Fracking.)  

Das Unternehmen betreibt ungefähr 51.000 Meilen von 
Übertragungs-, Verteilungs- und Sammelleitungen und 
Rohren; 1.000 Grundwasserbrunnen; 1.400 Wasser- und 
Abwasserpumpstationen; 1.300 Brauchwasserspeicher; 
und 80 Dämme.  

Es versorgt rund 14 Millionen Menschen in 46 Bun-
desstaaten in den USA und in Ontario, Kanada, mit 
Trinkwasser, Abwasser und anderen wasserbezogenen 
Dienstleistungen. Das Unternehmen wurde 1886 gegrün-
det und hat seinen Hauptsitz in Camden, New Jersey. 

 

Hauptinhaber: 

Aktien im Besitz von Institutionen: 88.97% 

 

Zu den größten institutionellen Inhabern gehören:  

Vanguard Group:   12.71% 

Blackrock:      8.50% 

State Street Corp:     5.58% 

Royal Bank of Canada:   2.59% 

Wells Fargo & Co:    1.69% 

 

 

Web: wwww.amwater.com 
 

 
 

 

http://www.amwater.com
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